
met als focus het bedienen van onze Nederlandse klanten

C O M P E T E N C E  
I N  C A L E N D A R S

In 1937 hebben wij de eerste drie-maandenkalender ter wereld ontwikkeld 
en op de markt gebracht. Vandaag de dag zijn wij een volledig geïnteg-
reerd bedrijf – met de nadruk op nabewerking – en een internationale 
klantenkring. Jaarlijks produceren wij met onze 80 medewerkers op maat 
gemaakte reclamekalenders in miljoenenoplage.

Uw profiel:
• Ervaring in de verkoop of in ieder geval interesse in verkoop
• Zelfstandig werken met een sterke klantgerichtheid
• Commercieel inzicht
• Zeer goede beheersing van de Nederlandse taal in woord en geschrift
• Goede kennis van MS Office
• Open voor nieuwe technologieën en innovatieve klantbenadering
• Enthousiasme voor een verantwoordelijke functie

Uw taken:
• Opstellen en opvolgen van offertes en orderbeheer
• Deskundige begeleiding en advies aan onze bestaande Nederlandse 
klanten
• Terugwinnen van klanten
• Acquisitie van nieuwe klanten

Wat wij bieden:
• Een gemotiveerd en collegiaal team
• Een veilige werkplek in een succesvol middelgroot bedrijf
• Marktconforme beloning
• Flexibele werktijden
• Bedrijfspensioen en vermogensopbouwende voordelen
• Uitgebreide mogelijkheden voor training en verdere ontwikkeling
• Extra’s zoals bedrijfsfeesten, Wellpass, fietslease... en
Feel Good Manager Watson... onze bedrijfs-teckel
 
Bent u open, een teamspeler en verantwoordelijk?
Dan kijken wij ernaar uit u te leren kennen!

Wij zoeken, in 
het kader van een opvolgingsregeling,
een Medewerker Binnendienst Verkoop (m/v/x) 

terminic GmbH    Europaallee 15    D-28309 Bremen    Tel. 0421.87 145-30    www.terminic.eu

Wij ontvangen graag uw 
volledige sollicitatie
onder vermelding van uw 
vroegst mogelijke start-
datum en uw
salarisverwachting, graag 
per e-mail naar:

Malte Jaskosch
jobs@terminic.eu

C O M P E T E N C E  
I N  C A L E N D A R S

Bij voorkeur op onze locatie in Bremen, optioneel ook op onze
verkooplocatie in 46485 Wesel (Noordrijn-Westfalen)


